
(Pitch deck)راهنمای تدوین طرح اولیه 



Pitch)کسبوکاراولیهطرح deck)اجراییتیمودرآمدیمدلمشتریان،نوعهدف،بازارچشمانداز،اولیه،ایدهمعرفیبهمنظور

استربهتلذا.میشودارائهوطراحیاستارتاپآنتوسعهورشدبرایخطرپذیرسرمایهگذارانازمالیتامینهدفبااستارتاپ

ووقتاتلافازجلوگیریموجبکهشودرعایتضوابطیواصولآنتهیهدرسرمایهگذارانخصوصامخاطباننظرجذببرای

.باشدکسبوکارآننیازموردواساسیمفاهیمانتقالبهقادروشودسرمایهگذاریجلساتدرطرفینبرایهزینه

یازدهدازبعوشدهآوردهکسبوکاراولیهطرحتهیهبرایاسلایدهرمحتویاتازکوتاهیشرحبابخشهرنامبعدیاسلایدهایدر

.استشدهبیانکسبوکارطرحمحتواییکلیتدرموردتوضیحاتیاصلیاسلاید

مقدمه



.دکنیشروعمیکنیدایجادخودمشتریانبرایکهارزشیوکسبوکارتانمورددرکلیوصریحتکجملهیکبا•

.بفهمندراشماکسبوکارچشماندازوفعالیتزمینهیبتوانندهمعادیافرادکهسادهوکوتاهجملهای•

.کنیداستفادهمنظوربهترانتقالبرایفعالیتتانزمینهمشابهموفقشرکتیکنامازمیتوانید•

We’re“:مانند the Uber for pets”

Vision and value proposition چشماندازوارزشطرح
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.داشتخواهیدخودکسبوکارباراسربالاییطولانیمسیریکنکنید،حلدنیادررامشکلیشمااگر•

وزنیدمیحرفهستندروبرومشکلاینباکسانیچهوکردخواهیدحلرامشکلیچهاینکهدربارهشمااسلایددراین•

طرحرقابتیچشماندازبخشدربیشترتوضیحاتاماکرداشارهنیزبازاردرموجودحلهایراهبهمیتوانحتی

.شدخواهدداده(BP)تجاری

اشدبمملوسوواقعیترداستانهرچهکنیدطرحمرتبطداستانیکبیانبارامشکلکنیدسعیایدهآلحالتدر•

کردخواهنددرکراشمااهدافوکسبوکاربهترسرمایهگذاران

The problem بیانمشکل
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درجذبودسترسیقابلازآنهاتعدادیچهوهستندگروهیچهشماایدهآلمشتریاناینکهتوضیحبرایاسلایدایناز•

,TAM).کنیدمیاستفادههستند،کسبوکارتان SAM, SOM)

اینبابمتناسبازاریابیوفروشروشهایوداریدراخودخدماتومحصولتنوعبهتوجهبابازارتانتفکیکامکاناگر•

زیراکنیداجتنابپراکندهگوییازاینصورتغیردر.شودمطرحکهاستخوبنمودهایدبررسیرابازارها

بهاین،داریدفعالیتگسترشورشدامکانخاصبازارکدامدرتخصصیبهصورتشمابدانندمیخواهندسرمایهگذاران

.باشدواقعیترشماطرحمیکندکمکشما

Target market and opportunity بازارهدفوفرصت
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.میپردازیدشدهبیانمشکلحلاستایدرخودخدمتیامحصولشرحبهشمااسلایدایندر•

ردکارکوهدفمشتریانمشکلحلنحوهیمورددرشد،شروعمشتریانمشکلبیانباکهداستانیادامهیدرشما•

.دادخواهیدتوضیحخدمتتان،یامحصول

بیشتریرتاثیگفتنازنمایشهمیشهتقریبازیراکنیداستفادهراهحلتانشرحبرایبرایتصویرازامکاندرصورت•

.دارد

The solution راهحل
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شفرومحصول،فروش:مانند.دهیدتوضیحراآنازدرآمدکسبوپولسازینحوهیداریدنیازمحصولمعرفیازبعد•

.فریمیومحقامتیاز،کارمزد،دریافتتبلیغات،پذیرشاشتراک،

بگیرد؟صورتبایدبخشهاییچهبرایمخارجوکجاستازپولورودمنابع•

.استونهچگقیمتتعیینبرایبازاردرشماموقعیتاینکهوبگوئیدکسبوکارتاندرپولگردشجزئیاتازمقداری•

(...وقیمتپذیرقیمتگذار،)

Revenue or business model مدلدرآمدییاتجاری
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.کنیداشارهآنهابهمیکننداستفادهشما(خدمت)محصولازاولیهپذیرندگانیاداریدفروشحاضرحالدراگر•

هرچه.دمیدهکاهشراسرمایهگذاریریسککهببینندراشماکسبوکارازجنبههاییهستندعلاقمندسرمایهگذاران

.میرسیدنظربهقدرتمندترباشیدداشتهبیشتریمدارکوشواهد

آتیبرنامههایوکسبوکارتاندرتاثیرگذارمهمنقاطوشدهمحققاهدافشده،طیمسیرازمیتوانیداسلایدایندر•

.کنیدصحبت

Traction and validation/roadmap (اهنقشهیر)کششواعتبار
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وازاریابیبروشبیانبرایاسلایداینازاست؟شکلچهبهشمافروشفرآیندومشتریانتوجهجلببرایشمابرنامهی•

.دهیدشرحجزئیاتبارامشتریجذبکلیدیتاکتیکهای.کنیداستفادهخودفروشروش

ازیکاملدرکدهیدنشانکهاستمهماینپس.باشداستارتاپیکچالشبزرگترینمیتواندگاهیمشتریجذب•

.داریدفروشتانکانالهایوخودهدفبازاربهرسیدننحوهی

.داردیژهایواهمیتمسئلهاینتوضیحوبیاناست،متفاوتکسبوکارتانرقبایباشمابازاریابیوفروشفراینداگر•

Marketing and sales strategy شاستراتژیبازاریابیوفرو
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دارند؟ندیگرانکهداریدتجربیاتیچههستید؟استارتاپاینرشدوساختنبرایمناسبیافرادتیمتانوشماچرا•

استارتاپاینبهخودباکهویژهایتخصصهایوشرکتهاسایردرموفقیتشانرا،خودتیممهموکلیدیافراد•

.کنیدبرجستهراآوردهاند

اینتامینلزومسمتها،ایناهمیتدلیلذکرباوکنیدشناساییراخالیکلیدیپستهایندارید،کاملیتیمهنوزاگر•

.دهیدشرحرااستارتاپاهدافبهرسیدنورشدجهتافراد

Team تیم
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ریانجپیشبینیو(سودوزیان)درآمدصورتفروش،پیشبینی:مانندراشمامالیصورتهایمایلاندسرمایهگذاران•

pitchبرایاماکنندمشاهدهآیندهسالسهحداقلبرایراکسبوکارتاننقدی deckصورتهایایندرزیادنباید

کل،مشتریانکلفروش،نشاندهندهیکهبخشهاییبهفقط.شودسختارائهفایلدرآنفهمکهشویدعمیقمالی

.کنیداشارهاست،سودوهزینهها

محرککلیدیعواملوفروشاهدافبهرسیدنجهتساختهشدهاساسیفروضپیرامونبحثبرایراخودتان•

.کنیدآمادههزینهها،

یگوییدمکهآنچیزینصفراشماپیشبینیهایذهنیبهطورهمیشهسرمایهگذارانباشید،واقعبینپیشبینیهادر•

.میبینند

Financials صورتهایمالی
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ازشمابالقوهمشتریانکردهاید،بازجدیدبازاریکشمااگرحتی.دارندرقابتحالتچندیایکدرکسبوکارهاهمهی•

.میکننداستفادهخودمشکلاتحلبرای(سنتی)جایگزینیحلراه

هستندربازادرکهجایگزینهاییورقباباشماتفاوتومیشویدچفترقابتیچشماندازایندرچگونهشمادهیدشرح•

ندارند؟دیگرانکهداریدرازیورمزوکلیدیمزیتهایچهچیست؟

انتخابارشمابایدمشتریانچراوهستیددیگرانازمتفاوتترچگونهشمادهیدتوضیحکهاینجاستاصلیمسئله•

کنند؟

Competition رقابت
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ارائهوتهیهراطرحاینشماکهاستدلیلیهماناین.کنیدپولدرخواستعملاکهاستآنزماناکنونسرانجام•

هستید؟پولمقدارچهدنبالشمابدانندمیخواهندسرمایهگذارانوکردهاید

مالیتامیناینازاستفادهبرایشمابرنامهوداریدنیازراپولمیزاناینچرادهیدتوضیحبتوانیدبایدشمامهمتر،ازآن•

نندککمکشمابهمیتوانندچگونهوشدخواهدمخارجیچهصرفپولشانبدانندمیخواهندسرمایهگذارانچیست؟

.برسیدکارتانوکسببرایشدهتعییناهدافبه

Investment and use of funds یسرمایهگذاریومصارفتامینمال
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گفتگوتادبگذاریسوالبرایجاییوبیاوریدرااساسیوکلیدینکاتارائهایندراضافهجزئیاتآوردنجایبه:داریدنگهسادهراخودطرح•

.بگیردشکل

موثربسیارطبمخادرشنیدنانگیزهایجادبرایداستان.برودپیشداستانباکسب  وکارتانمعرفیوارائهبگذارید:ندهیدتوضیحتیتروار•

.استجذاب ترنیزسرمایه گذاربرایباشدخوردهپیوندشماچشم اندازوایدهباکهداستانی.است

حدتاراکلماتعدادتوبنویسیددرشتراکلیدیکلماتکنیداستفادهمفهومبیانبرایتصویرازمتنازاستفادهجایبه:تصاویرازاستفاده•

.بدهیدکاهشممکن

سرمایه گذارییبعدمرحلهبهشکاکهکنیدایجادعلاقهبایدفقطباشدشماکسب وکارکاملراهنماینیستقرارشماطرح:کنیدعلاقهایجاد•

محصولباانزندگی ششرایطومشتریانمشکلاتحلچگونگیوشمامحصولازمشتریان تاناستفادهنحوهبیانراه هابهترینازیکی.بروید

.شماست

یکجلسههیاگرمثلا.داریدکسب وکارتانایده یپیرامونبحثوپاسخوپرسشبرایکافیزمانشویدمطمئن:باشیدداشتهکوتاهارائه•

.برسانیداتمامبهراارائهدقیقه30الی20درداریداختیاردرساعته

ازکه شودمیپیداتناقضاتی بحث هادرکهچرانکنیدغلوکسب وکارتانگذشتهحتیوفرصت هاوبازارپیش بینیدرمورد:نکنیداغراق•

می کندجلوگیریسرمایه گذاراعتمادشکل گیری

:توضیحاتتکمیلی



ازموفقیتبرایدارید،راعظیمبازاریکازکمیدرصدکسببهنیازشمادرصورتی کهپایین،بهبالاپیش بینیجایبه:بازاربرمبتنیپیشبینی•

.دهیدتوضیحمشتریجذبنحوهمورددرراخودانتظاراتآندروکنیداستفادهبالابهپایینپیش بینی

نحوهدربارهیدبتواناستمهمبسیارمی کنیدپولدرخواستوقتیوکنندپولدرخواستمی کنندفراموشگاهیکارآفرینان:کنیدپولدرخواست•

.بگیردنظردرنیزرانقدینگیهجومبایدشمادقیقمالیپیش بینی های.کنیدصحبتپولازهوشمندانهاستفاده

دررتانکسب وکاکهحالیدرسرمایهجذببرایبارهاوبارهاشدخواهیدمجبورشمااست،زمان برسرمایهتامین:داریدنگهبهروزراارائهفایل•

وداخلارکسب وکمحیطوبازارتغییراتباشماطرحشویدمطمئنلذادهیدارائهمختلفسرمایه گذارانبهراخودطرحاستتغییراتورشدحال

.استهماهنگمجموعه تانازخارج

•PDFفرمتباارزیابیتیم هایوسرمایه گذارانبرایارسالیفایل های...وجداولتصاویر،فونت هاساختارحفظمنظوربه:بفرستیدPDFارسال

.کنید

بدونشماارائهفایلشویدمطمئنامااستفهم ترقابلوجذاب تراولیه تانطرحشماحضوریارائهباکههرچند:مفهومبیانقدرتباارائهفایل•

اریسرمایه گذیاومتخصصینبامشورتبه منظورسرمایه گذاراندارداحتمالبسیارزیرا.می دهدانتقالرامنظورتانومفهومهمحضوریارائه

انتقالراب وکارتانکساصلیایدهکهباشدداشتهمحتواقدریبهبایدفایلاین.بگذارنداشتراکبهراشماارائهسرمایه گذاران،فایلدیگربامشترک

.دهد

توضیحاتتکمیلی



12، واحد2ط منفی،نصیرنوآوری خواجه، مرکز7ونک، خ ملاصدرا، خ پردیس، پتهران، میدان:نشانی

84063432:تلفکس

www.Nasirfund.ir:وبسایت

  VC@Nasirfund.ir:ایمیل


